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aventay laremodelacion de lavivienda van de lamano. Los
L propietarios que ya han realizado una transaccion de ese tipo

conocen de sobra que antes de retirar €l letrero de * Se Vende”
del jardin, hay que dar varios pasos para que la casa sea més atractiva
alos ojos de los compradores potencial es.
La remodelacion de la parte externa de la vivienda antes de su venta
es |o que se conoce como €l perfeccionamiento del “atractivo exteri-
or” o curb appeal. Las personas que van avender su casa por primera
vez se sorprenderian con los cambios aparentemente insignificantes
gue pueden operar en el exterior parahacerlo més atractivo alos com-
pradores. Ademés, nunca esta de mas hacer algo por € estilo en €l
interior.

® Poda de arbolesy arbustos: Una de las cosas méas desagradabl es del
exterior de una casa es unavegetaci on descuidada. El poco cuidado de
lajardineriadalaimpresion de que |os duefios de la casa son abando-
nadosy podrian pasar también otras cuestiones por ato. Asegurese de
gue todos los érboles y arbustos estén bien podados antes de la visita
de cualquier comprador potencial.

® Limpieza del patio: Un érea que atrae a muchos compradores es €l
patio, donde lamayoriaaspiraarelgar y hacer un buen asado. Limpie
cuidadosamente €l patio y reemplace cualquier mueble deteriorado,
pararesaltar o valioso que puede ser ese espacio a aire libre.

® Creacion de un aroma invitante: En cuanto los duefios hacen su en-
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tradaalacasa, hay varios“trucos’ que usan
los vendedores para hacerla més atractiva.
No es inusual que los agentes de bienes
raices aconsgjen hornear una barra de pan
u otros alimentos de sabroso olor antes de
mostrar la casa. Cierre las ventanas y €l
ventilador del horno para aprovechar a
maximo el aroma resultante, y deje que se
propague por toda la casa.

Para aguellas areas adonde no llegue el
aroma del horno, pruebe otros “trucos’,
pero evite el uso de las hojas perfumadas o
potpourri, pues muchas personas son alér-
gicas a las mismas, y no podran continuar
su recorrido por lacasas el olor esdemasi-
ado intenso.

® Use la chimenea a su favor: Sl su casa
tiene chimenea y esta vendiendo en meses
de invierno, encienda sin vacilar €l fuego
antes de que lleguen los compradores po-
tenciales. Muchas personas suefian con una
casa que tenga chimenea para hacer de la
misma un punto focal siempre que puedan.

® Crear ilusiones. No hay que convertirse
en un David Copperfield ni en un Harry
Houdini para crear ilusiones oOpticas gra-
cias alas cuales la casa aparente tener mas
espacio del que tiene realmente. Elimine
cualquier exceso de mobiliario que no sea
absolutamente necesario, y resérvelo para
cuando no reciba la visita de los compra-
dores potenciales. Hay grandes posibili-
dades de que la casa aparente desorden ante
los que no viven en ella, y € desorden crea
lailusion de un espacio mas pequefio. Para
lograr el efecto opuesto, elimine el mobili-
ario sobrante, y hasta podra contar también
con el espacio adicional resultante.




